
 Im Austausch mit Ihnen: 
AEB Kundentag München 2014

5 Referenten. 3 Workshops. 2 Impulsvorträge. 
Im historischen Museum für Maybach-Fahrzeuge.

Die Workshops des AEB Kundentages 2014

Geschichte, Luxus und Tradition. Werte der besonderen Art.

Eine gute Gelegenheit sich mit Menschen bei AEB zu treffen. 
Zeit und Raum zum Austausch über aktuelle Themen, die einen 
Mehrwert für Sie schaffen: Dafür steht der AEB Kundentag der 
Geschäftsstelle München am 30.09.2014 in Neumarkt.

Key-Note-Vortrag:
Mehr Transparenz in der Lieferkette. 
Das uneingelöste Versprechen?

Begrüßung:
Es hat sich viel getan, auch in der 
Geschäftsstelle München. Lernen Sie 
Alfred Mantel kennen, den neuen Leiter 
der AEB-Geschäftsstelle München.

Gastvortrag:
Werte leben – Chancen nutzen 
Den Blick für das Wichtige und Ganze 
wahren und dabei langfristigen Erfolg 
schaffen.

Langzeitlieferantenerklärung ohne 
lange Erklärungszeit: 
Die Ergebnisse aus dem Kunden- 
Arbeitskreis zur Diskussion.

Steffen Frey,
Geschäfts-
stellenleiter 
AEB Schweiz AG

Transportdienstleister ohne 
Scherereien: 
Wie binden Sie Ihre Carrier in Ihre 
Unternehmensprozesse ein?

Andrej Grohar,
Produktmanager 
AEB GmbH

Gelangensbestätigung: 
Strategien, Lösungen und 
Praxiserfahrungen nach 
9 Monaten Pflicht.

Dr. Ulrich Lison,
Mitglied der 
Geschäftsleitung 
AEB GmbH

Dr. Torsten Mallée,
International Busi-
ness Development 
Director AEB GmbH

Alfred Mantel, 
Leiter AEB-
Geschäftsstelle 
München

Konrad Stadler, 
Partner bei stadler/
schott/ Beratung 
für Unternehmens-
kultur

Führung durch das historische Museum für 
Maybach-Fahrzeuge
Erleben Sie hautnah die Luxusautos der 20er und 
30er Jahre des letzten Jahrhunderts.

Veranstaltungsort
Museum für historische Maybach-Fahrzeuge
Holzgartenstraße 8 | 92318 Neumarkt



13.00 – 13.30 Uhr Check-In, Imbiss und Begrüßung.
  Freuen Sie sich auf eine Begrüßung der ganz besonderen Art mit Matthias Kieß, Geschäftsführer 

AEB GmbH und Alfred Mantel, Leiter der Geschäftsselle München AEB GmbH.

13.30 – 14.00 Uhr Mehr Transparenz in der Lieferkette. Das uneingelöste Versprechen?
 Dr. Torsten Mallée, International Business Development Director AEB GmbH

16.00 – 16.45 Uhr Werte leben – Chancen nutzen
  Lassen Sie sich inspirieren von Konrad Stadler, Partner bei stadler/schott/ Beratung 

für Unternehmenskultur.

bis 13.00 Uhr Eintreffen

14.45 – 15.15 Uhr Pause: Experten im Austausch.

18.00 – 19.30 Uhr Gespräche, Gewinner, Getränke und Genüsse.

14.00 – 14.45 Uhr Workshop 1: 

 Langzeitlieferanten er klärung 
ohne lange Erklärungszeit: 

Die Ergebnisse aus dem Kunden- 
Arbeitskreis zur Diskussion. 
Steffen Frey, Geschäftsstellen-
leiter AEB Schweiz AG

Workshop 2: 

Transportdienstleister ohne 
Scherereien: 

Wie binden Sie Ihre Carrier in 
Ihre Unternehmensprozesse ein? 
Andrej Grohar, Produktmanager
AEB GmbH

Workshop 3: 

 Gelangensbestätigung: 

Strategien, Lösungen und
Praxiserfahrungen nach 9 
Monaten Pflicht.
Dr. Ulrich Lison, Mitglied der 
Geschäftsleitung AEB GmbH

Workshops:
zwei aus drei

15.15 – 16.00 Uhr Workshop 1: 

 Langzeitlieferanten er klärung 
ohne lange Erklärungszeit: 

Die Ergebnisse aus dem Kunden- 
Arbeitskreis zur Diskussion. 
Steffen Frey, Geschäftsstellen-
leiter AEB Schweiz AG

Workshop 2: 

Transportdienstleister ohne 
Scherereien: 

Wie binden Sie Ihre Carrier in 
Ihre Unternehmensprozesse ein? 
Andrej Grohar, Produktmanager
AEB GmbH

Workshop 3: 

 Gelangensbestätigung: 

Strategien, Lösungen und
Praxiserfahrungen nach 9 
Monaten Pflicht.
Dr. Ulrich Lison, Mitglied der 
Geschäftsleitung AEB GmbH

Workshops:
zwei aus drei

17.30 – 18.00 Uhr Event wrap-up
 Alfred Mantel, Leiter Geschäftsstelle München AEB GmbH

16.45 – 17.30 Uhr Museum für Maybach-Fahrzeuge
 Erleben Sie hautnah die Luxusautos der 20er und 30er Jahre des letzten Jahrhunderts. 

 Werte des Tages


